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Sampo Kaulanen @ Facebook

3.4.2019 Sampo Kaulanen © on huvittunut
paikassa Waldorf Astoria Berlin.

Insomnia! Long time no see!

Tatd se haroily enteili.

Todella vaikea pddstd unessa syvalle. »Heraan» tai
paremminkin havahdun horteesta aina kun vaiffi kddntaa
kylked. Sama juttu kun ilmastointilaite pddstdd jonku ihme

danndhdyksen.

Aloin miettimddn nditd pikku valuvikoja mitd itellekki on
tassd vuosien varrella siunaantunu:
* keskittymishairio

* punatukkaisuus

* lattdjalat

* lyhyt pituuskasvu

* lyhyet sormet

*ylipaino

*tinnitus

*ankytys

* S, Tja R vaikea lausua

* oppimisvaikeudet

*matala 46

*univaikeudet

*addiktioherkkyys

* lilkkuvuus todella heikko (jaykka)

*vinot hampaat
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*en rusketu

* pisamat

* rytmitajun puute

* aurinko aivastuttaa

= Heikko itsetunto ja epavarmuus

Mitd vield?
Tilais huonepalvelusta hodarin.
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LUKU 1,

jossa tavataan Sampo, someajan vekkuli
tavis, intuitiivinen bisnesnero, joka parjaa
myos viidakossa.

llastunturin 719 metrid korkean huipun juurella
Akislompolossa, Suomen Lapissa, on ollut vuo-

desta 1950 Jounin Kauppa, jota on pitinyt Kaulasten

suku. Nykyinen kauppias on lyhyt, vinohampainen ja latta-
jalkainen. Hinen nimensd on Sampo Kaulanen. Periaatteessa
kenenkiidn ei pitdisi tuntea hintd, mitd nyt ehka turistien ja
paikallisten asiakkaiden ja asukkaiden. Mutta koska elimme
erikoisia aikoja, esiin nousee erikoisia ihmisid. Sampo Kau-
lasen erikoisuus on olla aivan tavallinen. Samalla hin on
yksi Suomen tunnetuimmista ihmisistd. Jounin Kaupan
Facebook-sivuilla onldhes 600 ooo tykkidjaa. Siind ei ole ensi
kuulemalta mitdan jarked. Joka kymmenes suomalainen on
siis kdynyt ilmaisemassa haluavansa tietdd, mita kuuluu lappi-
laiselle keskikokoiselle kaupalle. Sen lisiksi kymmenet tuhan-
net seuraavat Sampo Kaulasta Instagramissa ja Snapchatissa.
Sampo Kaulasen ja Jounin Kaupan historia on kuvaus
niin suomalaisen yhteiskunnan kuin suomalaisen mielen
rakennemuutoksesta — sekd kamppailusta ylisukupolvis-
ten kierteiden katkaisemiseksi. Suvun ja kaupan vaiheiden
kautta valottuu kuva Suomesta ja sen nopeasta muutoksesta.
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Sihkot tulivat Akdslompoloon vasta 1960-luvulla. Tie oli
saatu 10 vuotta aikaisemmin. Sitten tulivat turistit. Kéyhin
Lapin maat muuttuivat arvokkaiksi mokkitonteiksi. Jounin
Kauppa kasvoi, mutta ei ollut kultakaivos. Kunnes ruoriin
astui Sampo Kaulanen, josta kukaan ei odottanut kaupan
pelastajaa. Hanet oli totuttu kotipuolessa tuntemaan haus-
kana mutta rauhattomana kaverina, jonka oli vaikea keskit-
tyd mihinkddn kovin kauaksi aikaa. Ideoita hénelld oli aina
ollut, mutta yleensd ne olivat pahkihulluja. Eikdi Sampo
sitd paitsi edes halunnut asua pohjoisessa vaan etsi itseddn
Etela-Suomen kaupungeissa. Mutta sitten kauppa kutsui ja
Sampo palasi kotiin.

Ja loppu on historiaa: kohta koko Suomi alkoi olla tie-
toinen, kuka Sampo Kaulanen on. Mitd kauemmin aikaa
on kulunut Sampon paluusta sukuyrityksen johtoon, sitd
useammin olemme saaneet piivityksia Sampon kuulu-
misista. Mutta uskaltaako sen enempai perinteiseen kuin
sosiaaliseen mediaan luottaa? Onko Sampo oikeasti edes
hyvi kauppias vai pelkka turha julkkis?

Tutustutaan nyt ensin kuitenkin kauppaan.

»SEMMOINEN KAUPPA,
ETTA ETELAN MIEHILLA SILMAMUNAT
PYORAHTAA YMPARI»

Kauppalehti 9.10.2005

Akislompoloon ei ollut vield edes tietd, kun Kaulasten
yhteen sukuhaaraan syntyi vuosisadan alussa poika
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nimeltd Jouni. Jouni Kaulanen perusti kaupan kotitalonsa
yhteyteen. Hin sai pojan nimelta Esa, joka meni naimisiin
Annen kanssa, ja he jatkoivat kaupan pitimistd. Heidan
poikansa on Sampo, joka on rakennuttanut nykyisen
kaupan.

Ollakseen Lapin tunnetuin kylikauppa, se on hyvin
tavallisen nakoinen kauppa. Ei nyt ruma, muttei mikdin
silmanilo.

Se on sata metrid kanttiinsa oleva laatikko, jonka sisille
mahtuu Suomen suurin K-market, Alko, kahvila-ravintola
ja pieni apteekki. Ylikerrassa on toimistotiloja ja vapaita
huoneita, joita Sampo vuokraa pikkufirmoille — nyt tarjolla
olisi esimerkiksi hierontaa. Varsinainen vilind on alakerran
palveluissa. Eletdan joulukuun loppua. On yksi nykyajan
sesonkiajoista. Kahvilan poydissd ja apteekin kassalla puhu-
taan kiinaa, englantia, saksaa, ranskaa ja turkua. Yllaksen
alueen 20 0oo majapaikkaa ovat koko lailla tiynni. Ladut
tayttyvit horjuen hiihtavistd ulkomaalaisista, gondolihissi
kuljettaa laskijoita Ylliksen huipulle. Illalla paasee halu-
tessaan retkelle: so euron hintaan mennaan kavellen kat-
somaan revontulia ja paistamaan makkaraa. Lahto retkelle
on Jounin Kaupalta. Sen pihalla on kuusi metrid korkea,
lasikuidulla paillystetty poro, jonka vieressa turistit ottavat
Instagram-kuvia.

Kaupalle joulu on tuottoisaa aikaa. Siis todella tuottoi-
saa — jopa 170 000 euroa pdivissi. Se on paljon, silld koko
toukokuun liikevaihto voi olla vain 200 0oo euroa. Joulu
tuo siis ison osan 12,5 miljoonan euron liikevaihtoa tekevin
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kaupan vuosituloista. Ehka ei siis ihme, etta Sampollakin on
kiirettd. Han ei ole vield paikalla, mutta toisen kerroksen toi-
mistotiloissa vieraan ottaa vastaan Heta Lehtinen. Hin on
kaupan oikean toimitusjohtajan Michele Murphy-Kaulasen
oikea kisi ja vasen jalka ja kehottaa nyt odottamaan Sam-
poa neuvotteluhuoneessa. Huone on pikemminkin varasto,
pOytd notkuu tavarantoimittajilta tulleista joululahjoista ja
muista ndytepakkauksista. Ikkunasta nikyy koko kauppa
lintuperspektiivistd. Oikealla on sisddntulo ja kassat, lihelld
ikkunaa ovat kylmaaltaat ja lihatiski — niiden vilistd tuodaan
kaikki tavarat sisian. Hetan vastuulla on oikeastaan kaikki
sama kuin toimitusjohtaja Michele Murphy-Kaulasellakin.
Tavarantoimitus, reskontra, laskutus, palkanmaksu, rapor-
tointi, kaupparakennuksen vuokralaisten asiat ja tietenkin
kaikki muukin.

Erityisen tarkedd niin Hetalle kuin kaikille kaupassa
on kantaa yhteistd vastuuta siitd, ettd tavaraa on tarpeeksi,
mutta ei liikaa. Jotta ndin olisi, pitdd osata monia perus-
asioita. Vuodet eivit esimerkiksi ole kaupallakaan keske-
ndin veljeksid: jos viime vuonna jouluna meni viikossa
1000 kananmunaa, tind vuonna joulu saattaakin ajoittua
eri viikonpdiville ja pidentda tai lyhentdd sesonkia hiukan.
Se pitdd ottaa huomioon, kun arvioi tilauksen mairia. Toi-
sekseen pitdd ymmairtdd esimerkiksi muotien ja muiden
ajan virtausten paalle.

»Rahkatuote Skyr oli hetken aikaa iso juttu, mutta nyt
niita ei mene ollenkaan samaan tahtiin», Heta Lehtinen
kuvailee.
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Tyhja hyllypaikka on ylipddnsad aina tappiota. Ja jos sopi-
vaa kahvikaurasoijamaitoa ei ole myynniss, turistit tuovat
sen eteldstd — ja samalla ehkd muutkin ruoat.

Ylipdansi kaupanpidon keskeinen kohtalonkysymys on
havikki. Tuoretavaran myynnissa voi kdyda niin, ettd kuu-
desta kauppaan tilatusta jauhelihapaketista saadaan pikku-
kaupassa myytya vain nelja. Havikki sy6 voiton.

Jounin Kaupalla on selvisti padsty voiton puolelle. Neu-
votteluhuoneen seinilld on iso rivi kunniakirjoja, joita eri
tahot ovat myontineet:

K-ryhma, 100 prosentin myynnin kasvun diplomi 2008:
Sampo ja Anne Kaulanen

Some Awards 2014, #someyllattdja:
Jounin Kauppa

Some Awards 2014, #thesome:
Jounin Kauppa

Kolarin koheltajat ry, Kunniahullun titteli 2014:
Sampo Kaulanen

Lapin Yrittajat, Vuoden nuori yrittdjd 2014:
Sampo Kaulanen

Ilmarinen, Suomen iloisin yrittdja 2016:
Sampo Kaulanen

Ylliksen alueen matkailuyrittijat, Elimantyopalkinto 2018:
Sampo Kaulanen
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Eliméntyopalkinto 4o-vuotiaalle ihmiselle. Aikamoista.
Sehin on sama kuin niin nuorista alettaisiin kirjoittaa
elimaékertoja.

Yksi kunniakirja poikkeaa muista. Se kertoo Jounin
Kaupan voittaneen my6s ymparistopalkinnon:

Motiva, Vuoden uusiutuva energiateko 2011:
Jounin Kauppa

Sampo Kaulanen @ Facebook

3.3.2019 Sampo Kaulanen © on huvittunut.

Monesti kuulee ihmisten sanovan »ei Suomen teoilla ole
mitaan merkitysta ilmastotekojen suhteen». Olen eri mielta. (&

Tama mean pikkunen kyldkauppa sai tunnustuksen kun
tehtiin taysin hiilidioksidilla kylmenevat kylmalaitteet ja
muutenki kaytettiin poikkeuksellista tekniikkaa energian/
lammon talteenotossa ja hyodyntamisessa. ¢ Jame oltiin
ENSIMMAISENA Suomessa tdssd hommassa liikenteessa.
Jatdama oliv. 2008!

Taytyy muistaa ettd tdma on dkdslompololainen
kyldkauppa eikd Espoon/Helsingin seudulla sijaitseva
hypermarket!

No tamad aiheutti sen ettd mm. S-ryhma rupesi seuraamaan
esimerkkid ja sen jalkeen muutki alkoivat tekemddn ndita

ympadristoystdvallisempid kauppoja.
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Viime syksyna laitettiin kairan suurin aurinkovoimala
katolle. Tidn ettei timd koko maailmaa pelasta, mut jos
kaikki tekis vahdnki sen eteen ettd kdytettdis uusiutuvia
energiavaroja niin fossiilisten polttoaineiden kauppa vahenis
ja markkinavoimat varmana pitdd huolen lopusta.

Vield son paljon tehtdavdd mutta pikkuhiljaal

Kylld se pienenkin esimerkki voi aiheuttaa suuria

muutoksia!

Mutta neuvotteluhuoneessa on yksi kunniakirja, joka on
monella tavalla vield paljon erityisempi. Se ei ole kehyksissa
seindlld vaan nojaa vasten ikkunaa, josta kauppa nikyy. Se
on tumma puunpala, kuin autiolle saarelle seikkailukirjassa
ajautunut laivan pirstale. Kyseessd on kunniakirja suositusta
tv-ohjelmasta. Siini kilpailijat suorittavat trooppisella saarella
tehtévid, vahilld varusteilla ja ruoalla. Yksi kilpailija daneste-
taan joka viikko pois. Puuhun on poltettu teksti:

Selviytyjit 2018
Voittaja: Sampo Kaulanen

Selviytyjdt on tosi-tv-ohjelma, joka on kerannyt Suomessa
satoja tuhansia katsojia jokaisella tuotantokaudellaan. Se
on kansainvilinen formaatti, oikea tyyppiesimerkki 2000-
luvun viihdebisneksen toimintalogiikasta. Jos tv-ohjelmat
olivat joskus paikallisia tai sitten ulkomaisia ohjelmia,
nykydin suurimmat rahat tehddin viihdearvoltaan huip-
puunsa viritetyilld tv-formaateilla. Ne ovat jossain jo
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tehtyjd ja siten testattuja ohjelmia, joissa taloudellisen
epaonnistumisen mahdollisuus on minimoitu. Filippiinien
saarilla kuvataan joka vuosi monen maan televisioon samaa
Selviytyjdt-kilpailua, jopa yhtd aikaa. Suomessa voittaja
saa palkinnoksi 30 ooo euroa, mutta monelle osallistujalle
todellinen arvo syntyy heidin saamastaan nakyvyydesta.
Jos Sampo Kaulasen tiesi ennen Selviytyjid moni iltapiiva-
lehtensd lukenut suomalainen, sen jilkeen hénet tiesivit
kaikki. Ja jos luki tai kuuli Sampo Kaulasesta, oli vaikea olla
saamatta samalla tietoa siitd, ettd Yllikselld, Akislompolon
juurella, on erés Jounin Kauppa.

Heta Lehtinen sanoo, ettd Sampo onkin tulossa aivan pian.
Lienee siksi paras kysya Hetalta ennen pomon saapumista,
millainen johtaja kauppias Sampo Kaulanen on.

»Noo...>», Heta aloittaa.

»Ensinndkin Sampo on to-del-la tarkka myymilin
kunnosta.»

Rivien vilistd voi lukea, ettd epiilemittd on paivid, jol-
loin myymalin puutteista on kuultu Sampolta varsin suora-
viivaisesti. Mutta selvisti Heta hymyilee. Tuskin Sampo on
pomona hirvio.

»Sampo on tietenkin poikkeuksellisen innovatiivinen
johtaja. Jos silld on idea, josta se innostuu, niin se takuulla
toteuttaa sen. Nyt on tietysti sitten isot velat Sampon visioi-
den vuoksi, etti olisi se ehkd voinut vihan miettia... »

Samalla hetkelld Sampo Kaulanen astuu sisdan. Heta ei
hatkihda vaan jatkaa:

26



> ...niin ettd olisiko ollut syytd olla vihin vihemmin
rohkea ja innostunut... »

Sampo Kaulanen on lyhyt, mutta hampaat eivit ole eri-
tyisen vinot. Hanelld on paalla farkut ja huppari.

»Sampo>, hin esittiytyy, kittelee nopeasti ja lupaa
nayttad aluksi vahin kauppaa.

Sampo ei polotd, vaan vastaa kysyttdessi. Ei selvistikdan
kotioloissa mikdin huutokauppakeisari — selvisti jopa ujo.
Kauppakierros aloitetaan sisadnkaynnin luota, koska sen vie-
ressd on tapahtunut Suomen kauppataloudellisen historian
kannalta erityisen merkittiva asia. Jounin Kaupan energia-
laitteiden ilmastoremontti on toki tirked asia, mutta yhtd
tirkedd on myo0s se, ettd Jounin Kaupassa avattiin Suomen
ensimmiinen » Glitter shop-in-shop> elikaupan sisilld oleva
ruotsalaisen hiuspinni- ja korujitti Glitterin oma osasto!

»Se oli hyvi juttu, mutta toisaalta sitten taas on niitd
huonoja kokeiluja, niin kuin ty6kalujen myynti>», Sampo
Kaulanen sanoo ja keskeyttid hetkeksi suostuakseen
yhteiskuvaan satunnaisen asiakkaan kanssa.

Asiakas saa selfien hymyilevan Sampon rinnalla. Sampo
jatkaa kertomalla, miten tuolla kauempana olevassa kul-
massa hin yritti myyda tyokoneita. Niihin sijoitetuista
sadoista tuhansista euroista saatiin ehkd kymmenesosa
takaisin. Matkamuistoja tinne ei ole tapana ottaa myyntiin:
niitd myyvit Jounin Kaupan seka viereisen kauppakeskus-
rakennuksen yrittdjat. Heiddn kanssaan ei ole syyta kilpailla.

Sitten seuraa juomaosasto: sielli on myynnissi Jounin
Kaupan omaa pienpanimo-olutta sekd vieressi puikula-

27



perunasipsejd. Juomien jilkeen onkin jo kylmiosaston
vuoro - tai »maitolan>, kuten sitd kaupan alalla kutsutaan.
Jostain syystd Heta viihtyy jirjestelemdssi nimenomaan
naita maitotuotteita.

Mutta sitten on vuorossa lihatiski! Niin pitkalle ilmas-
tonmuutostaistelussa Jounin Kauppakaan ei voi vield
mennd, ettd lihaa ei myytdisi. Viimeistddn lomalla pihvi
kiinnostaa. Vaan toki myynnissa on salaattejakin, joita teh-
dddn omassa keittiossa. Ja kylld, valilla kauppias itse tekee
erilaisia sorsseleitd myyntiin, kun aika antaa myoden.

Monella tapaa kauppa on tietysti samanlainen kuin mika
tahansa muukin K-kauppa. Niiden ideakin on olla yhte-
neviisid. Jos kuuluu ketjuun, pitid ketjua myos totella.
Yhteiset paatokset sanelevat sen, mitd tuotetta myydain,
mihin kohtaa myymildd se pitdd sijoittaa ja mistd tuot-
teista on tarjouksia. Kauppiaalle jadd aika vahian liikkuma-
varaa tehdéd kaupastaan omannakoista. Tai niin ainakin on
luultu. Vastalahjana on joka tapauksessa saatu skaalaedut:
iso ostaja saa painettua tavara- ja palvelukustannuksia alas
kaikkien kauppojen puolesta.

Suomalaisen kaupan historia on ollut yhtd keskitty-
mai, osuuskuntaa ja konsortiota. Kun poliittiset voimat ja
taloudelliset edut ovat kietoutuneet yhteen niin kuin vain
korporaatio-Suomessa voi, tuloksena on ollut vihittiis-
kaupan markkinat, joilla on kaksi suurta toimijaa. Alkujaan
toinen oli punaisempi ja toinen valkoisempi. Keskittymistd
kasvoi poliittisten voimien kupeessa markkinaa hallitsevia
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jattiryhmid, jotka alkoivat sy6da pienid itsendisid toimijoita
yksi kerrallaan, niin tukkuja kuin lopulta kauppojakin.
Pienet kylikaupat muuttuivat ensin ketjujen palasiksi ja
lopulta katosivat, kun asiakkaat eli kylien asukkaat muutti-
vat yha vinhempaa tahtia kaupunkeihin. Kilpailu on kovaa,
katteet pienempii ja viked vihemmin, ja niinpa liian moni
tukusta tilattu jauhelihapaketti on jadnyt lopulta myymatta.

»Sen huomaat kun kohta lahdetian Ouluun, etta siita
tien vierestd on kadonnut monta pikkukauppaa, kun viki
vihenee>, Sampo sanoo.

Mutta nyt ollaan Akidslompolossa. Paikassa, jonne tuli tie
vasta 1950-luvulla ja jossa patevit tietysti normaalit liike-
toiminnan lait, mutta tavallaan ne eivit pade ollenkaan.
Osuustoimintaviki perusti oman kaupan, mutta Kaulasten
laaja suku asioi tietysti omassa kaupassaan. Kilpailija sinnit-
teli 1990-luvulle, mutta sulki sitten ovensa.

»Aiti kertoi, etti tuolla joku piti sellaista pientd kioskia
tai kauppaa», Sampo Kaulanen sanoo seistessidan Jounin
Kaupan parkkipaikalla.

Vain yksi on pysynyt: Jounin Kauppa. Se tarjosi pitkdin
leipdd vain oman talon vielle, mutta vuosien vieriessd se
on pikkuhiljaa kasvanut. T6itd 16ytyi myos monille suku-
laisille, mutta edes isosta suvusta ei tietenkdan riita omaa
viked loputtomiin. Jounin Kauppa on ehtinyt olla satojen
ihmisten tyopaikka.

»Hetan kaltaisia helmid ei ole helppo l6ytaa tyonteki-
joiksi>», Sampo Kaulanen sanoo.
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Pohjoiseen ei kuka tahansa tule toihin. Sesongiksi ehka,
mutta ympérivuotisia tyontekijoitd on vaikea 16ytad. Kun
kyldssi oli vield asukkaita, pysyvid tyontekijoitd 16ysi. Osa
kavi toissa Kolarin kirkonkylaltd tai muualta ldhiseudulta,
mutta heiddn jilkeensi tulijoita ei juuri endd ole. Usein
pohjoiseen kylld eksyy eliminsd suuntaa etsivid tai rau-
haa hakevia ihmisid, jotka ajattelevat, ettd tyo kaupassa
idyllisissi maisemissa olisi liki hauskanpitoa. Todellisuus
on tietenkin yhti kiireinen kuin missd tahansa muuallakin
— sesonkina erityisen raskasta. 1980- ja 1990-lukujen aikana
turisteja alkoi tulla yhda enemman. Alkuaikoina lisdkasia tar-
vittiin kiimaviikoiksi kutsutulle sesongiksi viisi paria, sitten
maird kaksinkertaistui. Nykydan Jounin Kauppa tyollistad
26 henkil64, ja miari tuplaantuu sesongiksi.

Turistivirtojen kasvu ja kulutustottumusten muuttu-
minen nikyvit tietysti myds kaupan ulkopuolella. Ennen
lomalaiset tekivit ruokansa itse. Mokkeilyyn kuului Lapissa
tietty karuus, ei kaivattu mukavuuksia. Vaan toisin on nyt.
Yhi harvempi haluaa olla taksin varassa tai tehdd yhtdan
ateriaa itse. Rouhe on yksi Ylliksen alueen kymmenista
ravintoloista. Sieltd saa esimerkiksi poron kiristystd »a’la
Rouhe>, 24 euroa ja 20 senttid. Se sisdltdd »gluteenitto-
massa kotimaisessa oluessa haudutettua poronpaistilihaa,
perunamuusia ja kyljessd suolakurkkuja seki puolukkaa>.

Ruoka jos mika kuvaa muutoksen, jonka Akislompolo
on kokenut Sampo Kaulasen elinaikana. Nykypdivin turisti-
vilskeessd unohtuu helposti, kuinka lihelld ovat ne ajat, kun
Lappi ja Yllds ja koko Suomi oli vield kéyhai seutua.
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Nuoruudessaan Sampo kivi usein ditinsd vanhempien
luona Joutsijarvelld. Nami elivat ldhes luontaistaloudessa:
ruokalistalla oli oman maan vihanneksia, itse pyydettya
kalaa, riekkoa, hirvea.

»Aiti pakasti kaupalla viimeisen kiyttopdivin myy-
mattd jadneitd lihoja. Muistan, kuinka he olivat innoissaan.
Keskinkertainen marinoitu teholiha oli heille vaihtelua ja
ehka edistystdkin. Siis vaihtelua sithen lahi-luomuruokaan,
jonka perdin nyt niin huudellaan», Sampo muistelee
hymyillen.

Tallaisessa paikassa ja tillaisen kaupan kassalla ja hyllyjen
vilissi Sampo on viettidnyt tuhansia ja taas tuhansia tun-
teja. Se on antanut hinelle mahdollisuuden harjoittaa yhta
lempiharrastustaan: ihmismielen lukemista ja pohtimista.

»Tykkadn arvuutella millaisia ihmiset ovat, se on yksi
meikildisen lempileikeistd.»

Kaupan palvelutydssi nopea arviointikyky asiakkaan
tuntemuksista ja taustasta on ensiarvoinen taito. Kassalla
hyvi tyontekija osaa mukautua jokaiseen asiakkaaseen.
Kaikkia eivdt naurata samat vitsit, ja toiset eivit kaipaa
huumoria ollenkaan. Mutta kun kohtaa satoja ihmisid pai-
vittdin, vikisinkin alkaa oppia.

»Viitdn, ettd mulle kehittyi ihmisten lukemisen taito.
Kun ihan vain sivusilmalld vilkaisin jotain asiakasta vaikka
tavaroita hyllyttidessani, ndin ihan selvisti, ettd kohta hin
tulee kysyméan jotain. Ja melkein aina niin kavi!>

Mutta ei ihmisten aistiminen helppoa ole:
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»Vaikka ihmistyypin tunnistaisi, aina voi olla taustalla
joku riita tai henkilokohtainen juttu, joka vaikuttaa tilan-
teeseen ja jota ei nde.»

Ihmisten herkkd havainnointi on auttanut myos tyos-
kentelemdin yhdessd muiden kanssa. Tosin vasta vihitellen.
Aiemmin Sampo hermostui helposti, jos joutui toimimaan
liian erilaisten ihmisten kanssa. Mutta sitd my6td kun hin on
oppinut tulemaan toimeen itsensd kanssa, hin on oppinut
toimimaan paremmin my6s muiden ihmisten kanssa. Erilais-
ten ihmistyyppien kohdalla pitdd vain jaksaa toimia oikein.

»Yksi tyypillinen hahmo on sellainen perusnegatiivinen
ihminen, joka aina vihan valittaa ja epdilee. Sen kanssa tulee
toimeen, kun vain kuuntelee ja reagoi vihin kaikkeen mista
se valittaa. Ne jutut kun lusit ldpi, niin sen jilkeen se on tyy-
tyviinen. Tiedit, ettd sen kanssa tulee lopulta toimeen.»

Toinen Sampon havainnoima perushahmo on niin
sanottu »puujalkahupi-ihminen>. Yleensd nimi tuppaa-
vat olemaan miehid. Hupailija heittdd koko ajan huumoria
ja on omasta mielestddn mahdottoman hauska.

»Sellaiselle pystyy myymain minki vaan ajatuksen tai
homman, kunhan olet kiinnostunut siitd ja otat ne vitsit
vastaan, kannustat silld tavalla, ettd hin pystyy nauttimaan
siitd tarinankerronnasta», Sampo nauraa.

»Jos sellaisen ihmisen taas keskeyttdd, niin se saattaa
herkisti pahoittaa mielensd, vaikka et itse tarkoittaisikaan
pahalla.»

Kolmas ryhmi ovat »huolestuneet>». Sellaiset, jotka
vuodesta toiseen miettivit, miten Lapin sesongille kiy ja
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miten taloustilanne vaikuttaa siihen tai tihan. Tai he, jotka
vyoryttavit puheensa ja sosiaalisen median seininsa tiy-
teen huolia ja maailman murheita.

»>Minulle sellaiset ihmiset ovat todella raskaita, kun rea-
goin niin voimakkaasti toistenkin tunteisiin. Tuntuu, ettd
toisten huolia kddnnetidn minun kannettavakseni. Olen
yrittanyt sulkea itseni ulkopuolelle sellaiset huolet, joille
en yksinkertaisesti mahda mitdan. Vaikka miten joku Notre
Dame palaa, niin ei tuolla ole itselle mitddn merkitysta,
aivan yks hailee.»

Vaikka ihmisen mielentilan ja tyypin voi tunnistaa no-
peasti, Kaulanen on oppinut kantapdin kautta, ettd ihmis-
ten syvillisempid arvoja ja piintyneitd toimintatapoja ei
esimerkiksi ty6haastattelun aikana voi oppia tuntemaan. Se
vaatii useamman paivan.

»Kun olen ujo ja hiljaisempaa sorttia, niin esimerkiksi
Selviytyjissi se oli varmaan ihan hyvi, ehti tarkkailla muita
rauhassa. Sellainen mini olen muutenkin», Kaulanen
$anoo.

Hin on huomannut, ettd toisten energian aistimisessa
myos kehittyy. Endi ei tarvitse kauheasti puhuakaan, kun
hénelle jo tulee selkeitd tuntemuksia toisten ihmisten ener-
gioista. Ne ohjaavat Sampoa paljon — vaikkapa yhteistyo-
kumppanien valinnassa.

»Jossakin vaiheessa olen vihin epdillyt niitd omia intui-
tiohommia, mutta nyt aattelen ettd fuck it, niilld mennaén.
Niiden vuoksi mina olen lihd6ssia Ouluunkin huomenna>,
Kaulanen sanoo.
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AKASLOMPOLOLAISEN kylikauppiaan vilkas poika
Sampo Kaulanen halusi lapsena pois, ihan minne vain,
missd tapahtuisi edes jotain.

Pois hin lahtikin, mutta seikkailut eteldssa paattyivit
umpikujaan. Sitten hin muisti, ettd meilldhidn on se Jounin
Kauppa. Kaulanen otti sukunsa kaupan kontolleen,
ilmoittautui tosi-tv-kilpailijaksi eiki vilkuillut endi taakseen.
Kaupasta tuli Kaulasen kohtalo, pakkomielle, ahdistuksen
jailon ldhde. Niin rauhattomasta pojasta kasvoi Lapin
omalaatuisin kauppias, jota koko kansa rakastaa.

RIKU SIIVONEN matkusti Jounin Kaupalle ja lahti
Sampon reissuun ottamaan selvdi, mitd oikeasti tapahtui.
Matkan varrella ndkymié avautui paitsi Sampon sisimpéin,
myos raskaaseen sukuperimiin. Eika tarina kerro vain
Samposta, vaan laajenee kattamaan koko suomalaisen yhteis-
kunnan ja talouden muutoksen sotavuosilta tahidn hetkeen.
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