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”Miné olen Aki Palsanmaiiki ja pidédn isini jalanjaljissa
huutokauppaa Hirvaskankaalla. Firman johtajana toimii
rakas vaimoni Heli. Viikolla me etsitian ja ostetaan
mielenkiintoista tavaraa. Ja meidan kaveri Markku
auttaa minkéi ehtii. Joka perjantai kaikki myydaan
ilman pohjahintaa. Koskaan ei tiedi minki aarteen siti

eteensi saa ja siini se on tamiin jutun suola.”

Niilld Akin sanoilla alkoi ensimmainen Huutokauppakeisari-ohjelma. Se
esitettiin Jimilld 26. helmikuuta 2013. Siita alkoi Aki Palsanmien ja Huu-
tokauppakeisarin reissu Suomen kansan kestosuosikiksi. Tuskin moni
osasi kuvitellakaan kuinka hurjaksi suosio yltyisi. Lihes sadan jakson
jilkeen ohjelma on yha pysynyt miltei samanlaisena — eikd onnistunut-
ta reseptid ole mitddn syytd muuttaakaan. Katsojat danestivat Huuto-
kauppakeisarin vuoden 2015 suosituimmaksi ohjelmaksi Kultainen Ven-
la -kilpailussa ja yha viiden vuoden jilkeen ohjelma on katsojatilastojen
karjessa.

Tassa kirjassa Aki puhuu suoraan siitd, kuinka kovaa tyota huuto-
kauppiaan arki on ja mita kaikkea se vaatii. Aki kertoo myos nikemyk-
sidan kaupanteon maailmasta ja my6s paljastaa oppimiaan nikseja. Vink-
kien lisaksi kdydddn lapi yleisimpia tuoteryhmid, mitd kidytetyn tavaran
kaupoissa liikkuu.



P
-
T -
. e
. i
]
. : ] L

- HiRvaskankaale B8 NS

aavun Hirvaskankaalle lokakuisena keskiviikkona bussilla. Yksi

Suomen suurimmista huoltoasemakeskittymista suoltaa rekkoja

moottoritielle ja imee uusia sisian. Henkiléautovirta on jatkuva.
Niille autoilijoille, jotka matkustavat Suomea pohjoisesta eteldin tai pain-
vastoin, paikka on kiteva puolivilin krouvi. Siind varmaan yksi syy suu-
reen suosioon.

Suuren parkkipaikan automeressa nikyy teeveesta tuttu harmaanmus-
ta pakettiauto. Koputan ikkunaan ja Aki Palsanmiki huikkaa tuttuun
tyyliinsd terve. Juuri kun olemme pédisseet leppoisan jutustelun alkuun,
Akin puhelin pirahtaa.



— Minkalaisesta tavarasta on kysymys? Prosenttimyynnissa meilld on
puolen vuoden jono, Aki tokaisee suorasukaiseen tapaansa.

Kauppiashan on aina to6issi, ainakin silloin kun puhelin on paalla.
Usein kysymykset koskevat aikalailla samoja asioita ja Akin ddnestd kuul-
taakin rutiini.

— Entd jos mind en otakaan sitd lastia silld hinnalla milld sind pyydat
siita? Sitten tulet turhaan. Niilld kipoilla ei ole kuin korkeintaan kym-
menen euroa hintaa. Loytyyko sulta Arabian maitokannuja? Ne menee
kaupaksi.

Auto on Akin toimisto ja puhelimeen hin vastaa aina kun vain pystyy.
Kauppamiehen pitddkin tai muuten voi “menna kultaharkko ohi”. Puhe-
limessa Aki on ystivallinen mutta napakka. Nopeasti hian kartoittaa tar-
jotun kuorman summittaisen arvon — niin hyvin kuin sen nyt puhelimessa
pystyy arvioimaan.

Katselen auton ikkunasta nikyvaa jdista ke-

santoa. Ensilumi on satanut edellisend pdivdna ja "puHeLiMeeN VaSTaTaaN

vaikka maa ei olekaan tdysin valkoinen, on mai-

sema kaunis. Pian kddnnymme Tervatehtaantielle aiNa' MUUTEN VOi MENNa

ja Aki mainitsee, ettei ole viela ehtinyt vaihtaa tal- -
]Virenkaita. Samalla mies morjestaa Zhi kdvelevda HULTaHaRRRO OHI!“ aKi
naapuria, joka moikkaa takaisin — naapurisuhteet
ndyttivit olevan kunnossa.

Pian auton keula kidiantyy kohti koko kansalle tuttua rautaporttia. Se
avautuu kaukosiditimen napautuksella. Avoin nakymai edessini jaksaa
hammastyttaa pienuudellaan. Telkkarissa kaikki ndyttdd isommalta. Kun
monisatapainen huutokauppaviki on tayttanyt pihan, Akin olkapaan yli
kuvattu nakyma on kuin katsoisi rockfestarin yleisomerta — Aki huomion
keskipisteend. Tyhjana paikka ndyttdd vain tavalliselta maalaistalon pi-
halta. Tutut elementit sentddn paljastavat paikan samaksi: huutokauppa-
kyltti seindssd, valtava kuparipannu katolla ja puinen karhupatsas. Olem-
me Palsanmakien tilalla, missa Akin Lauri-isd aloitti huutokauppatoimin-
nan lokakuussa 1987.



Akaslompolon
kylékauppiaskuuluisuus
Sampo Kaulanen myy
edesmenneen pappansa
Jouni Kaulasen kelloa.

Ei KQUPANKQYNNiN
TaRViTSe OLLa VaKaVvaa,
VaiKKa TaMa ONKiN
MiNUN ELINKEiNO.




Tavaraa kulkeutuu
Palsanmiien huutokauppaan
monia reitteji, ja hinnasta
tiytyy neuvotella ennen kuin
kaupat lyodain lukkoon.

Aki ei kuitenkaan koe, etta

kaupanteko olisi hinelli
- verissi, vaikka hin rautainen
ammattilainen onkin.

AKI: Tyo on opettanut tekijadnsa. Jos asiakas
pyytdd liian kovan hinnan, pitaa kertoa, mika
tuotteiden hinta on tdni paivina ja ettd voittoa-
kin pitdd saada. Ei voi myyda silld hinnalla milla
ostaa. Joskus voi saada viisinkertaisen voiton, jos-
kus muutaman kympin. Sota-ajan tuotteet

Melkein kaikkea maan ja taivaan vililtd oste-
taan. Mielelldan sitd haluaisi aina helppoa myy-
tdvdad, kuten Arabian maitokannuja tai eldin-
figuureja. Periaatteessa ei kuitenkaan ole vilia,
mitd myyviin, kunhan tavara on siistid ja ehjda
ja menee kaupaksi.

Tarjottua rompetta ei paljon valkata — jos hin-
ta on kohdillaan, ostetaan pois. Aina valilla kay
niin, ettd joku tulee tavaraeridn kanssa ja lihtee
takaisin se mukanaan. Silloin on kyseessd tava-
ra, jota kukaan ei osta. Kirjoituskoneet, kirjahyl-
lyt, sangyt, kodinkoneet, tietosanakirjat — ne eivit
kiinnosta ketdan.

Sota-ajan tuotteista pistimet, kypa-
rat, suojeluskuntanauhat ja korsu-
tyot, eli mitd miehet ovat korsuissa
kaivertaneet, ovat haluttuja. Lento-
konealumiinista tehdyt puukontu-
pet, joissa on teksti ”Kannas” tai
”Syvdri”, ovat pirun kysyttyja. Sa-
masta materiaalista on tehty koru-
ja, mutta ne eivat ole ihan niin ar-
vokkaita. Puukolla saa kaksisataa
ja sormuksella kympin.
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Tomi Kjerfilld oli myynnissa
kotimaista lasia.

Kotimaiset astiastot ja designlasi menevat kaupaksi. Ulkolaista, 1ahin-
na kiinalaista ja puolalaista, lasia liikkuu paljon eika sita mielelladan oste-
ta. Vaikka tilla hetkelld tarjotaankin paljon tavaraa, me ei olla ronkeleita,
jos sopuhintaan paistaan. Onhan semmoisiakin huutokauppakamareita,
joissa ei osteta kuin tiettyjd tuotteita.

Kaupankiynnin perusteet

Helilla ei ollut ennen Akia mitian kokemusta kaupanteosta. Nopeasti han
kuitenkin oppi ammattikauppiaaksi. Nyt ostoksia punnitaan yhdessd Akin
kanssa.
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AKT: Nelja silmdd nakee paremmin kuin kaksi. Huu-
tokauppatavara menee meidan kasien lapi nopealla
temmolla. Lauantaiaamuna en muista eilisesta huu-
tokaupasta kuin muutamien tuotteiden hinnat.

Huutokauppabisneksessa hinnat elavit paljon enem-
min kuin kivijalkakaupassa. Timin vuoksi Aki ja
Heli joutuvat punnitsemaan hintoja aina tapauskoh-
taisesti eika turhia riskeja kannata ottaa. Usein ih-
miset tutkivat hintoja netista eivatka raaski luopua
tavaroistaan halvemmalla. Huutokauppahinta on
kuitenkin eri kuin netissd pyydetty hinta.

AKI: Pelivaraa tiytyy olla, kun ostaa uutta tavaraa.
Ei kannata maksaa kaupan hintaa tai mita netissa
maksetaan. Huutokaupassa tavara ei vilttamatta
mene silli hinnalla, varsinkaan kalleimmat tuotteet.

HELI: Joskus Aki hullaantuu esimerkiksi mootto-
rivehkeistd ja maksaa niistdi enemmain. On pakko
toppuutella.

Helin heikkous taas ovat kahvi- ja maustepurkit. Te-
levisiossakin on monta kertaa nihty, kuinka Heli
huutaa niitd kilvan asiakkaiden kanssa. Aki ei kerdi
mitiaan, vaikka vuosien varrella onkin tullut ostet-
tua yhtd sun toista sijoitusmielessd. Hian suhtautuu
asiaan hyvin kdytannonlaheisesti.

HELI: Usein tiedin jo silloin kun tuotteet on poydal-
14, ettd tulen itse niitd huutamaan. Silloin voin mak-
saa koko tavaraerdstd muutaman kympin enemman.

Aurinkopullo

Riihimden lasin Aurinkopullo on
suunnittelija Helena Tynellin kuu-
luisin luomus. Myos Kukkapullona
tunnettu luomus valmistettiin siitd
lasista, mita sattui muusta tuotan-
nosta yli jddmdan. Siksi sitd loytyy
ainakin neljda eri kokoa ja ainakin
19 eri varisdvya. Aurinkopullo on
haluttu kerdilykohde. Niiden hin-
nat liikkuvat muutamasta kympis-
td aina useisiin satoihin euroihin.

Toinen kompensoi toista. Joskus kun haluan kovasti jotain purkkia, maa-
radn itselleni rajan, mihin saakka huudan sitd. Raja pysyy siind ja joskus

tavara menee jollekin toiselle.

AKTI: Johonkin tuotteeseen voi ihastua, mutta ei minulla ole tarvetta kera-
td mitddn. Joskus voin ostaa vaikka taulun, mutta vastineeksi vien yhden
taulun seinilta myyntiin. Huutokaupasta on tullut meille paljon kaytto- ja
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koriste-esineitd, mutta ei ole mitain sellaista, mikd minun ehdottomasti
pitdisi saada. Monesti on jarkevadi ostaa kdyttotavaroita huutokaupasta.
Jos ruohonleikkuri tai porakone sirkyy, ei kannata menna K-Raudasta
heti uutta ostamaan, maaseutuhuutokauppaa kun kerran pidetaan. Kun
odottaa muutaman viikon, usein kaivattu tavara tulee meille myyntiin.

"PiKKUISEN TayTyV
TUNNUSTELLA GiKa
MENNQ SUORaaN
aSidaN.’ aki

Juttu luisti kirpputoriyrittdjd
Mauri Hassisen kanssa,
jonka kanssa Aki on hieronut
ennenkin kauppaa.

Small talk

Aki on puhetyon ammattilainen. Han ei jaa koskaan sa-
nattomaksi. Taitava kauppias osaa my0s jutustella saasta
ja pdivin tapahtumista kiireettdman rennosti, menemattd
kuitenkaan liian syvalliseksi. Kaupat syntyvit sellaisessa
tunnelmassa kuin itsestdan.

AKI: Kun menee asiakkaan luokse, totta kai tervehittiin
ja puhutaan saistd. ”Jaaha, tindin tuli ensilumi maahan,
taas on vihin markai ja loskaista.” Siind vaiheessa tunnus-
telen, mitd myyja sanoo. Kiinnostaako sitd yhtidan, sataa-
ko lunta vai vettd. Pikkuisen taytyy tunnustella eikd men-
nd suoraan asiaan. Puhellaan arkipdivaisia, jutustellaan ja
kahtotaan, milli tuulella asiakas on, onko se iloinen vai su-
rullinen ihminen. Pikkuhiljaa puheen voi johdatella siihen,
ettd “minkaslaisia esineita teilld on tarjolla”. Vanhempaa
ihmistd pyrin teitittelemdan. Sitten kiymme Helin kanssa
lapi, minkalaista tavara on.

Jos kyseessa on isompi tavaraerd, voi vihdan kysella,
onko asiakas muuttamassa vai minka takia tavaroita ha-
vitetddan. Hiljattain yksi pariskunta oli muuttamassa Fuen-
girolaan. Vaihtolava oli pihassa ja pariskunta sanoi, ettd
”kaikki on myynnissd, kahtokaa mika kelepaa. Huomenna
kannetaan kaikki vaihtolavalle, joka lihtee kaatopaikalle”.
Siind vaiheessa tietdd, ettd tavarat voivat olla sopuhintasia
eikd tarvitse maksaa ihan maksimisummaa.

Joskus taas tulee tavaraera kerdilijiltd, joka on kerdnnyt
tiettyjd esineitd ja pddttinyt, ettd nyt on mitta tiynnd. Lasi-
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KaiKeNLaiSTa ROSSaKKaad
TaRJOTAaN, MUTTa TaMa i
KYPaRa PaasSa Voi HUUTaa
RauHaSSa.

maljakoiden paalta ei endd pyyhita senttidkdan polya. Jos hintapyynti on
ihan hurja, asiakkaalle taytyy selittdd, ettd timmoisiad tuotteita myydaan
joka viikko huutokaupassa ja ettd myo tiedetdan kylla myyntihinta. Jos
Toikan linnun myyntihinta on viisikymppid huutokaupassa, voin maksaa
siitd maksimissaan 25 euroa. Jos se ei kdy, kaupat jad tekematta.

Huutokaupassa ei ole kiinteita hintoja

AKT: Jos asiakas tuo pihaan asti tavaraerin, yleensd tavarat on tarkoitus
myyda pois. Aika harva alkaa pakkaamaan ja vie tavarat kottiinsa, vaik-
ka hinta ei tdysin tyydyttdisikddn. Kuitenkin se pienempikin raha, jonka
saa heti kouraansa, on parempi kuin ettd rupeaa ottamaan kuvia, kir-
joittamaan tuoteselosteita ja myymain netissa. Kaikki ei sitd paitsi mene
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" AHi HULLaaNTuu kaupaksi. Mutta kun tulee meille, kauppa syntyy ja rahat

saa heti. Kylld tima on ihan taysin asiakaspalavelua. Faktat
MOOTTORi_VeHHeiSTa on lyotava saman tien poytddn ja kerrottava miten asia on.
. . Tana paivdna ei tappiokauppoja juuri tule tehtyd. Moot-
N“N eTTa ON Pakko toripelien suhteen saatan vield joskus haksahtaa, kun ku-
TOPPUUTELLa.“ HeLi vittelen, ettd onhan timmoisestd moposta saatava tonni.

Mutta ei silld valttamattd endd nykyadin saa. Arviot voivat

Pappa-Tunturista Jawaan

Heli irvaili Akin mopoinnostuksesta, siitda kuinka
huutokauppaan ostetut mopot ovat tuottaneet tap-
piota. Siita huolimatta ainakin vanhemmilla suo-
malaisilla mopoilla on aina ostajansa. Pappa-Tun-
tureista eli ”Pappatunskasta” saa hyvdkuntoisena
pulittaa pitkdan pennin. Jotkut kerdilijat omistavat
niitd kymmenittdin, Aki kertoo kerdilijdstd jolla oli
109 Pappatunskaa. Myos Soliferin mopot, kuten
Capri ja Export, ovat haluttuja kerdilykohteita. Ita-
lialaiset Vespat ovat joidenkin himoitsemia kun
taas jotkut hamuavat tSekkildisia Jawa-moottori-
pyorid. Nykyiset halpatuotantomaiden mopedit
sitd vastoin voivat tulla ostajalle kalliiksi.

AKI: Kun ndmaé kiinalaiset moposkootterit tulivat markkinoille, osti naapurinmies po-
jalleen sellaisen. Eihdn se kestdnyt kuin muutaman pdivén kun se oli rikki. Sellainen
johdon pddssd oleva muovinen ldtka piti vaihtaa. Osa maksoi kahdeksankymppia.
Kuukauden pddstd se osa pamahti uudestaan. Pari kolme kertaa se osti saman osan
kunnes sanoi, ettd ”nyt rupee olemaan moposkootterilla hinta kohallaan. Antaapa
sen seisoa tuossa.”

Vditankin, ettda Suomessakin on tuhansia kiinalaisia moposkoottereita talojen nur-

killa. Ne seisoo sielld vailla mitdan arvoa eika kukaan osaa niitd korjata. Ainakaan
niitd ei oo mitddn jarked enda korjata.
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mennd mehtdidn, kun ihastuu. Mutta kylla me pyoritellddn niin paljon se-
kalaista kodin irtaimistoa, etta tappiokauppaa harvoin tulee.

Nykyaankin tulee joka kuukausi ihmeellisti tavaraa vastaan, eika meil-
14 ole hajuakaan, mika hinta voisi olla. Sithen varmaan timin homman
mielenkiinto osin perustuukin, ettd jonkun tavaran hinta voi pompsah-
taa korkealle. Jos aina vaan myy Festivo-kynttildnjalkoja kakskymppia
kolomas kerta, kakskymppid kolomas kerta...” Tasapaksua potkoa. Se
kannustaa jatkamaan titad tyotd, kun saa harvinaisia esineita, joista tulee
enemman voittoa kuin on ajatellut.

Joskus myyja tulee perjantaina penkkiin istumaan ja seuraamaan, kun ta-
varat menee myyntiin. Kahtoo sitten, miten tavaralle kdy. Joku jopa merkit-
see ylos paperille. Ilmeistd nakee, kun asiakas miettii, ettad olisi pitanyt pyy-
tdd enemmain rahhaa. Mutta harvemmin kuitenkaan. Koskaan ei voi tietdd
myyntihintaa. Jos tina pdivani myydiin joku esine sadalla eurolla, viikon
pddstd sama esine voidaan myyda vitosella. Huutokaupassa ei ole kiinteita
hintoja. Tietyistd tavaroista voi sanoa kahden kolmen euron tarkkuudella,
mihin hinta nousee. Mutta kylld nekin hinnat vaihtelee jonkun verran.

"HUUTOKaQUPQASSa
@i OLe KiiNTeiTa
HINTOJQ" aki
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T v mlthe
Marraskuinen aamu

Helsingin Maununnevan
omakotitaloalueella.
Raija Hepo-Oja on
paattanyt pistad Kettoankivmmia osvkolosiaa
myyntiin vuosien p Yy psy g

varrella kertynytta Aki on tehnyt monenlaisia havaintoja kaupantekotilanteista sekd myyjana
irtaimistoa. Kaupan

' ettd ostajana. Tilanne on aina omanlaisensa kahden ihmisen vilinen neu-
oli peuran kalloja, vottelu, johon vaikuttavat muutkin asiat kuin pelkki tavaran reaalihinta.
kuvataidetta, pari 1502

arkkua, koulupulpetti, AKI: Viime kesdnd tuli nuori pariskunta, ditilld oli pikkuinen lapsi kai-
iso posliinikoira, pari nalossa. Téssd tullaan siihen psykologiseen puoleen. Aistin ihmisestd, jos
kitaraa.. Aki ja Heli on ahdinkoa ja ollaan oikeasti rahapulassa. Jotkut kertovat suoraan, ettd
tutkivat miettelidand rahatilanne on perseestd. Tavaraa on kerdtty vihian vikisin, jotta saisi
vanhoja saappaita. edes muutaman euron rahaa ja paasisi seuraavaan tilipdivddn tai tyot-
tomyyskorvauspdivadn asti. Mietin, ettd tavara on oikeasti 50 euron ar-
voista mutta haittaako se mun elimati, jos maksan parikymppid enem-
min. Hirvedssa ahdingossa se raha on niille paljon eikd mulle valttamatta
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merkitse yhtaan mittddn. Joku toinen kauppa tuo "HaRHea Nll,Rkki'

sitten muutaman kympin enemman. Netissa sano- v e v

taan, ettd ma oon kylma kauppias ja huijaan van- SaaNTo ON' e'rTa
hoja mummuja hirveilld voitolla. Mutta kylld ma -
Véii]téin, etten (lle semmoinen. ’ VO'TToa ON SaaTava

Ennen vanhaan jobbareita ja kauppiaita kiersi H L.
ympari maata. Transit ajoi pihaan ja auto oli tava- N°|N PUOLeT' aKi
raa taynnd. Oli moottorisahaa ja sirkkelid, kaup-
poja hierottiin. Kun joku oikein paisi retkuttamaan 6-0, hin sai hyvin
mielen siitd, ettd oli myynyt rikkindisen moottorisahan ehjini ja kalliilla
hinnalla. Viitan, ettd nykyddn tuommoista kaupankiyntia ei enda pysty
harjoittamaan. IThmiset on niin hintatietoisia ja tietdvat tavaroista paljon.

Karkea nyrkkisdanto on, ettd voittoa on saatava noin puolet. Se on
jarkevda kaupankayntia. Olen keskustellut monen yrittdjan kanssa,
ettd periaatteessa pitdisi saada nelinkertainen voitto, jotta liiketoi-
minta olisi tind paivina jarkevaa. Eihin sitd missiin nimessi
tule, jos myy jotain tarjouspolynimuria, ettd saadaan ihmisid
sisdlle liikkkeeseen. Siitad tulee plus kaksi prosenttia.

Hinnoittelusta

AKI: Myo maksetaan jarkevd summa, joka pystytddn maksamaan. Jos
poydalld on tonnin tavarat, niin kylla mda niistd viisisataa maksan. Totta kai olen
tyytyvdisempi kauppaan, jos tavarat saa 400 euroon ja saan satasen enemmadn voittoa.
Mutta ollaan my6 maksettu enemman, jos asiakas on tdysin epdtietoinen tavaroiden arvosta.
Jos vaikka laatikossa on tavaraa satojen eurojen edestd ja asiakas pyytda viisikymppid. Usei-
ta kertoja ollaan sanottu, ettd "oliskohan 200 euroa semmoinen jarkeva summa”. Hyva kello
soi kauas ja tuo lisda asiakkaita. Jos myo maksetaan viisikymppia mummun arvotavaroista ja
hanen korviinsa kantautuu, ettd niilla saikin 1500 euroa huutokaupassa, kylld mummu puhuu
siitd kaikille kavereilleen. Tdssd hommassa tdytyy aatella jatkuvuutta.
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Kaupankiynti on hauskaa

Jonkinlainen kauppamiehen geeni Akilla tiytyy olla, ettd saa kauppojen
tekemisesta kiksit. Eihdn sitd muuten jaksaisi vuodesta toiseen tavaroiden
sortteeraamista ja ainaista tinkaamista. Vai jaksaisiko?

AKI: Ennen vanhaan oli nditd miehid, jotka kiersi rom-

"HlllLLa 'Maa VOiSiN pepdivid ja teki kauppaa keskendin, vaihteli taskukelloja

ynnd muuta. Ajoivat pihaan ja 16ivit Transitin ovet auki:

HaupaNHa\'NNiN »Tassd olis tavarata.”

Kuuntelin lapsena vanhempien kauppamiehien ja job-

LOPeTTaa, Jos LOTossa barien juttuja. Niilld oli verissda pakkomielle, ettd kauppaa
TULiSi SeiTTemaN oli pdistiava tekemain. Niin kovia kauppamiehia, ettid oli

tehtdva kauppa pdivassa.

OiHeiN." aKi En koe itse olevani semmoinen. Sanotaan, etti kauppias
ei lopeta ennen kuin on motti multaa pailla. Mutta kylla
maa voisin kaupankdynnin lopettaa, jos lotossa tulisi seit-

temin oikein. Sen jilkeen ei tarvitsisi endd lihted kippoja metsastimaan.
Ei timi ole mulle kutsumus. Mutta kun kaupan tekee ja onnistuu saa-
maan voittoa, kyllahan silloin hyvillidn on. En tied4, onko tihdn tyohon
sitten turtunut, ettd junnaa vaan paivasta toiseen. Vaikka ovat kaikki
pdivat kylla erilaisia.

HELI: Mutta onhan tima tyo hauskaakin.

AKI: Ei timi vastenmielistikian ole. Alussa tosin oli, kun tavara oli mita
oli eika tullut tulosta. Kylla meilld on aatoksia ja visioita. Ei myo0 titd tyota
loputtomiin tehdd — omat haaveet on meillikin. Tietty aika ja sitten pillit
pussiin ja pussin suu kiinni. Meklauskeikat on kylla olleet hienoja, ja niille
melkein janoaa lahted. Kun kiertdd ympari Suomea, nikee erilaisia ihmisia
ja kaupunkeja. Jos meklauskeikkaa ei olekaan viikonloppuna, sitd huomaa
kaipaavansa. Vaikka pdivit on pitkii ja raskaita, ne on aina erilaisia. Ko-
tihuutokauppa Hirvaskankaalla on samanlaista tyota joka viikko, vaikka
tietysti myydaan erilaisia tavaroita.

Huutokaupassa on oma lupsakka tunnelmansa. Kyldn viki on tullut paikan
pdalle ja satunnaiset matkamiehet taiydentavat porukkaa. Joukossa on aina
kovan luokan kauppamiehii ja kerailijoita, joilla on tarkoin harkitut koh-

20



4

I

A

Fed .
-

Bl 2100

VaiKKa PiTKaa
. Paivaa TeHDaaN,
xm ON TaMa Tv
: HAUSKaaKiN!

teensa. Huutokauppaporukka on ldpileikkaus suomalaisesta yhteiskunnas-
ta: ihmisia on kaikista yhteiskuntaluokista ja kaiken ikaisia. Myos tavaroil-
la on hienoja tarinoita. Joku on tuotu evakkoreessia Karjalasta, toinen on
matkamuisto kaukaisesta maasta. Eivitka hienot tarinat valttimattd mak-
sa mitdan. Loytojen perdssd ihmiset tulevat. Kotimarketeissa tarjonta on
tuttua ja turvallista, mutta huutokaupassa voi olla ihan mitd vain. Palsan-
maellakin on kaupattu jos minkalaista aarretta. On antiikkisia leluja, sota-
ajan harvinaisuuksia, Lincolnin pitka limusiini, potkurikone ja jukeboksi.

AKI: Tarinat koskettavat. Mistd tavara on tullut ja miksi se on just nyt
tassd. Ei kaupankdynnin tarvitse olla vakavaa, vaikka tima onkin minun
elinkeino. Vitsid voi heittid lomassa ja jos kaupat syntyy, voi puhua niita
nditd ja nauraa ratkattaa. Asiakkaista voi tulla loppuelamain ystavia. Erds-
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kin pariskunta kavi aikansa huutokaupassa ja sitten ne kerran sanoivat,
ettd lahtekais kaymain Lapissa. He olivat vuokranneet mokin. He olivat
vain hyvanpdivintuttuja, mutta haistoin ettd ovat tolokun ihmisid. Myo
ldhettiin viikoksi Akislompoloon. Sen jilkeen ollaan kiyty Akislompo-
lossa joka vuosi.

HELI: Ne on meidin ystdvid, vaikkei me niitd joka reis-
sulle otetakaan mukaan.

"JOTKUT NauTTii
RISKINOTOSTa. MiNa

EN KaiP9d ENEMPaQ Riskinotto ja epionnistuminen

JaNNiTI‘]STa eLamaaN.“ 3Ki Huonojen kauppojen jilkeen Akia harmittaa, mutta

hin ei jad murehtimaan pitkaan.

AKI: Ilman heita tuskin olisi Lapissa tullut kaytya.

AKI: Kylla mii murisen sen yhden illan ajan. Kun Heli
laskee tuloksen perjantai-iltana huutokaupan jalkeen ja sanoo, ettd siina
oli taas sun traktorikauppa ja mopokauppa, joista tuli miinusta”. Kylla se
hetken aikaa mietityttdd, mutta ei younet endi mene. Sen verran on tullut
malttia. Olen varovainen, tiedin jo tavaroitten hinnan. Ei tappiota niin pal-
jon tule. Joskus tulee silti eikd siind auta mikddn, ettd haksahtaa vieldkin.

Meidin alalla harvoin puhutaan tuhansista tai kymmenista tuhansista.
Yleensi tavaraerien ostosumma pyOrii satasissa. Kallein kuolinpesa on
varmaan ollut viiden tonnin luokkaa. Vaikka olisi minkalainen huuto-
kauppa ja myynti, tappion mahdollisuus kuitenkin on aika pieni. Siihen
pyritddn, ettei tappiota silti tulisi. Jos sata euroa puuttuu pussista, niin
kylld se on tindkin pdivina iso raha.

HELI: Kun tavaraa ostetaan isompi erd kerrallaan, toinen kompensoi
toista. Jos joku tavara ei lihdekdin huutokaupasta silld hinnalla kuin ar-
vioitiin, niin joku toinen yllattda ja kompensoi.

Riskinottajien kannattaakin Akin mielesta pitdd pad kylmind, varsinkin
jos el ole rahamiehia.

AKTI: Jotkut nauttii riskinotosta. Elamissd on jannitysta ja joskus tulee
turpaan, joskus ei. Jethro Rostedtin kanssa olen siita keskustellut. Kerran
kysyin, oletko saanut oikein kunnolla turpaan, kun olet tehnyt isompia
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kauppoja. Hin sanoi, ettd ”kysy vaan kuinka monta kertaa”. Mutta kyl-
l1a myo ollaan aika tarkkoja rahankiyton suhteen. Jos tulee tarjous, ettd
osta talo tavaroineen, niin kylld se jaa.

HELI: Tavarat voidaan ostaa, mutta taloa ei.

AKI: On turvallisempaa eldd, kun minimoi riskit. En kaipaa enempaa
jannitystd elamaan. Jos ottaa isossa kaupassa ison riskin ja onnistuu, ei
tarvitse tehda enda ikana toitd. Mutta on myos se toinen puoli, ettd havi-
tessddn joutuu tekemain niin kauan t6itd kuin ikdna jaksaa.

Viimeisid rahoja ei kannata ldhted sijoittamaan riskibisneksiin. Eika
kannata muutenkaan suin piin mennd ostamaan mitdan, vaikka kuinka
houkuttelisi. Jos on epdvarma jostakin asiasta, niin ottaa selvdd ennen
kuin ostaa.

Arabian elainfiguurit

4 Arabian eldinaiheisia figuureja on kymmenien eri suunnittelijoiden
tekemind kymmenid, ellei satoja erilaisia. Hinnat liikkuvat muutamasta
kympistd useaan sataseen.

AKT: Niitd liikkuu harvoin huutokaupoissa.
Ne ovat haluttuja kerdilijoiden keskuudessa.

1utoRAMRI Reisari P4+ Kaupe
5 .




HUUTOKAUPPAKEISARISSA VI ERAILLEE :

JULRKIR:

ki ja Heli ovat kohdanneet kymme-

nittdin julkkiksia Juha Miedosta Katri

Helenaan. Aki ei viihteen tai urheilun
legendojen tapaamisia ole juuri jannittanyt.
Sittemmin hanestd on tullut itsestakin melkoi-
nen julkkis, joten kohtaamiset ovat olleet en-
tistd mutkattomampia.

AKI: Kaikki ovat olleet omalla tavallaan per-
soonia, ja hienoja kokemuksia ndmd tapaami-
set on kaikkien kanssa.

Juuri kun olemme pddsseet puhumaan julkkik-
sista, Akin puhelin soi. Kukapa muukaan sielld
on kuin Jethro Rostedt, josta on vuosien var-
rella tullut tdrked ystdva. Ilmiselvdsti hyvdsta
vainusta menestyksen ja julkisuuden suhteen
tunnettu Rostedt vaistosi tdamédnkin keskuste-
lun kun sattui niin kreivin aikaan soittamaan.

T

”Morjesta Jeti!” aloittaa Aki. ”Kuule, nyt ei
kerkea pitkadn, kun tassd on haastattelu kes-
ken. Missa pain olet?” Keskustelu jatkuu yhteis-
keikan suunnittelulla. Miehethdn ovat tehneet
yhteiskeikkojen lisdksi muun muassa yhteista
tv-ohjelmaa Hyvat kaupat.

Jethron toinen asia on onnitella Akia synty-
madpadivastd, joka sattuu olemaan tandan, 15.11.
”Nyt oon kirjaimellisesti herra 477, kuittaa Aki.

AKTI: Ollaan Jethron kanssa ndkdjadn samalle
keikalle menossa. Tulee juontamaan sita kun
me myymme tyopaikkoja.

Alun perin miehet kohtasivat, kun Jethro oli
vieraana Huutokauppakeisarin kuvauksissa.
Yhteinen sdvel l6ytyi nopeasti. Molemmat ovat
kauppamiehid henkeen ja vereen, huumorin-
tajukin liikkuu samoilla aalloilla.
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TERVETULOA HIRVASKANKAQLLE!
Huutokauppakeisari Aki Palsanmaiki tarinoi ja asettaa tavarat -Ija hinnat
paikoilleen. Eiké olisi Akia ilman Helia eiki Helid ilman Akia.

!

Tistd kirjasta riittidi puhuttavaa pitkiksi aikaa ja vihin vield sen jilkeenkin.
Ja lupa on myos nauraa. Vaan pulinat pois, lompakot esiin ja
kirjamatkalle Hirvaskankaalle, mars!
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